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ImmoNomade

von Philipp Kaufmann

3Pzum GLUch

er Nutzer ist

schon bereit!

Bisher war Nach-
haltigkeit in der Immobili-
enbranche ein Thema der
Fachexperten. Quer durch
alle Stakekolder — vom Archi-
tekten bis zum Facility Ma-
nager, vom Investor bis zum
Versicherer —i st man sich
weitgehend {iber die Relevanz
von Blue Buildings einig. Doch
einer, den wir bisher offen-
sichtlich ,vergessen” haben,
ist der Nutzer.

In der ImmoNachhaltigkeits-
Studie w urde bereits 2012
erstmals untersucht, inwie-
weit nachhaltige Immobilien
auch fiir den Konsumenten re-
levant sind. Und ich gebe zu,
ich war selbst iiber die Kern-
aussage berrascht: Uber
zwei Drittel der Befragten
geben an, dass Nachhaltigkeit
fiir ihre aktuelle Wohnsitua-
tion ein wichtiges Thema sei.
Und es kommt noch besser:
alle drei Saulen — 0 kologie,
Okonomie und auch Soziales —
stehen dabei im Mittelpunkt.
Das heil’t, das Thema wird
nicht mehr nur ausschlielich
auf Energieeffizienz reduziert.
Die Menschen wollen sich in
lhren Hausern und Wohnun-
gen wohlfiihlen und gesund
leben, und das zu leistbharen
Preisen.

Allerdings haben wir als Bran-
che auch noch viel Aufholbe-
darf, denn in der Umsetzung
der Nachhaltigkeit wird uns
kein gutes Zeugnis ausge-
stellt; jedoch sind die Befrag-
ten davon iiberzeugt, dass
die Nachfrage nach BlueBuil-
dings steigen wird. Und ja, sie
sind auch bereit, mehr fiir die-
se Qualitdten zu bezahlen. Es
besteht also noch geniigend
Potential, um nachhaltig zu
bauen und sanieren —d arin
sehe ich eine groBe Chance
flir Wachstum. Die Nachfrage
ist schon da, es liegt nun an
uns, den Nutzern ein passen-
des Angebot zu schniiren.
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